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Seminario practico de un dia,
sobre Técnicas Avanzadas de Negociacion.

Practico, directo y divertido, GNAL es un curso “politicamente MUY incorrecto”.
Directo al grano y llamando a las cosas por su nombre.

Se basa en que, en las negociaciones profesionales, no suelen predominar ni la
generosidad, ni la buena voluntad ni el afdn de entendimiento.

Mas bien, predominan la (necesaria) COMPETENCIA, el (sano) EGOISMO y el
(legitimo) deseo de obtener la MAXIMA GANANCIA.

¢Por qué?
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La primera parte del curso esta dedicada a comprender lo
que significa NEGOCIAR. Ademas, veremos el modo de
preparar una negociacion de manera profesional y sin dejar
cabos sueltos.

En esencia, analizaremos TODO lo que hay que hacer ANTES
de sentarse a negociar. La mitad del éxito esta aqui. O mas de la
mitad.

v Qué es una negociacion? (de verdad)
v Tipos de negociacion. No todas son iguales.
- ¥ Como preparar una negociacion.
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En la SEGUNDA PARTE estudiamos como funciona la mente
de un negociador. Basicamente, es un depredador
especializado en manipular tres potentes ilusiones:

TIEMPO, INFORMACION Y PODER.

(Si, hemos dicho 1lusiones. Y lo podemos demostrar).

v El sentido del TIEMPO.

1 tiempo lento.

2. El tiempo detenido.
3. El tiempo rapido.

4. El tiempo del desenlace.
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errores irracionales.

los stper negociadores.

v Errores psicologicos. Como evitarlos. Como provocarlos.

La mente humana viene con ciertos DEFECTOS DE FABRICA que
pueden resultar peligrosos, porque llevan a la gente a cometer

A ellos dedicamos la TERCERA PARTE del curso. Conocerlos,
explotarlos y, en ocasiones, provocarlos, es la marca de la casa de
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Un negociador profesional conoce y utiliza diferentes tacticas
para alcanzar sus objetivos.

La CUARTA PARTE del taller esta integramente dedicada a ellas.

v Tacticas negociadoras profesionales:

E

| golpe bajo.
| pie en la puerta.

o)
E

. portazo.
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EJERCICIOS PRACTICOS:

A lo largo del curso, realizamos diversos ejercicios y dinamicas,
muy practicas y divertidas, para que los asistentes asimilen
plenamente los diferentes conceptos y estrategias.

Asi, se puede decir que los asistentes se “llevan puestos” los
contenidos del curso, listos para su uso inmediato.
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Este curso contiene un material POTENCIALMENTE EXPLOSIVO.
Debe ser manipulado SIEMPRE con las debidas precauciones.

M’//W// %m iAVISO MUY IMPORTANTE!
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Algunas de las tacticas aprendidas son éticamente dudosas. Otras
pueden ser ilegales.

Por eso, el curso concluye con un MANUAL DE INSTRUCCIONES
que sirve para no caer en el lado oscuro.

Sellama ETICA PARA DEPREDADORES.
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NOTAS

El curso luia para Negociar con Hnimo de lucro no tiene una periodicidad

regular. No resulta posible determinar cuando tendra lugar la proxima
convocatoria.

Con el fin de obtener la maxima eficacia formativa, trabajamos con

grupos reducidos. Por ello, el namero total de plazas disponibles es MUY
LIMITADO.

chhas plazas se asignan segun RIGUROSO orden de solicitud. Por este
| | ando usted vea esta
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